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No es muy corriente que el artesano haga un calculo preciso del precio de
sus productos. En general, se limita a decir cuanto le gustaria recibir por el
trabajo personal que ha dedicado, (lamado mano de obra) aumentando,
aunque no siempre, el coste de los materiales que utilizé para fabricarlos.
Esta situacion (de costes dirigidos a un riguroso célculo de precio de un
producto), merece varios analisis. Veamos algunos, con la certeza
anticipada de que estamos en un campo “tramposo”.

La primera aproximacién tedrica al concepto de prec io es la que
resulta del cruce de las curvas de oferta y demanda en el mercado de
un determinado producto. La cantidad de veces que s e interceptan
determina el precio y la cantidad de producto vendi do a ese precio.

Es un concepto muy simple para los economistas, también lo es cuando se
extrapola al mundo artesanal.

De hecho, para el artesano no es del todo extrafa la idea de que la oferta
esta ligada a la cantidad de un bien puesto a la venta y la demanda esta
asociada a la cantidad de compradores que ese producto tiene. Para el
artesano tampoco es novedad la conclusién de que el comportamiento de
esas dos variables determina el precio, ya que empiricamente (es un lugar
comun para todos), se sabe que un precio bajo puede provocar una mayor
demanda (¢, més ventas?) o viceversa.

Pero la determinacion de los precios no depende s6l o del cuadro
(simplificadisimo) arriba descrito, pues hay variac iones de oferta y de
demanda y su interrelaciébn al precio esta basada en desarrollos,
complicados de teoria econdmica — por ejemplo la el  asticidad de la
demanda, que aqui no tiene lugar. Porque nuestro gr  an proposito, de
hoy en cuanto a los precios, es s6lo abrir caminos mas correctos,
lanzar sefales de alerta para mejores calculos.

También se puede llegar a un precio a partir del desarrollo de algunas ideas
simples, como por ejemplo las cantidades (jno hay que tener miedo de la
palabra “cantidades” en el mundo de las artes y los oficios!), que el artesano
espera producir en un periodo de tiempo y los costes que esa misma
produccion implica. Puede decirse que: “el calculo de costes de
produccion implica el examen y el calculo de funcio n de coste. Se
llama funcion de coste a la relacion existente entr e el coste total de
una produccién y la cantidad de bienes producidos”.



Artesania ceramica

Sin grandes preocupaciones tedricas, convendra tener presente que esta
funcion, que no es uniforme, (varia de empresa a empresa y en el mundo
artesanal, de artesano a artesano) determina las decisiones de produccion,
pudiéndose distinguir dos tipos de costes: los costes fijos que no dependen
de volimenes de producciéon (hablamos del alquiler, seguros, etc.) y los
costes variables que varian en funcion de las cantidades producidas,
manteniendo algunos de ellos (por ejemplo los salarios y las materias
primas) una proporcion constante y otros una proporcion creciente o
decreciente (esta proporcién esta ligada a los ritmos de produccion).

A recordar (después de esta simplificadisima incursion en las relaciones
entre precios y costes), el coste total de una produccion varia, por tanto,
segln la naturaleza e importancia relativa de las d iferentes clases de
costes”.

De un modo todavia mas simple: el coste medio de produccion
(recordamos lo que escribimos inicialmente - es necesario indicar cuales
son las cantidades que eran nuestro propdsito producir) es funcién de
aquellos costes.

En una palabra: jel precio de una unidad producida (de un producto) es
la suma de todos sus costes! Y si unimos un margen de
comercializacién (mark —up para el distribuidor) po demos tener el
precio con el que el producto llega al mercado. ¢Ve rdad? ¢Qué
margen? ¢ Se vende? Tenemos “pistas” de respuestas m as adelante.

El precio y el valor

Muy unida a la cuestion del precio de un producto, esté la otra que es la del
valor: “cualidad esencial de un bien o servicio que lo hac e apetecible
para los que lo utilizan o poseen”

Es intencional esta llamada de atencién para la pregunta del valor (en el
contexto del precio) pues hay muchas propuestas de precios por parte de
los artesanos y muchas no son mas que una “medida” de valor de los
productos que ofrecen, “medida” que se acentla hacia ellos.

Es importante tener presente (son numerosisimas las controversias que los
economistas desarrollaron durante todo el siglo XIX y exactamente a
comienzos del siglo XX, sobre el valor) la distincion a hacer entre valor de
cambio y valor de uso o también el destino del bien. Asi, “éste en cuanto
esté utilizado por un individuo, tiene un valor de uso. Si este desea
cambiarlo por otros, tiene un valor de cambio (por ejemplo el precio es
el cambio que se hace por dinero)”.

Pero se puede y se debe ir mas lejos, pues existen corrientes tedricas que
defienden “que estos dos valores (de cambio y de uso) partici pan en la
determinacion del valor.

El valor de cambio proviene del coste de produccion — explica las
funciones de oferta de cualquier bien. El valor de uso nace de la
necesidad — explica la demanda”.

Esta alerta — minima- gana toda su razén de ser en las practicas del
artesano ya aqui referidas en cuanto a la “determinacién” que hace de sus
precios. De hecho (ver primera afirmacion): para ellos sélo la mano de obra
forma parte del precio de sus productos y es a lo que le atribuyen valor.



La pregunta del precio y del valor queda cerrada. A ella volveremos, es
mucha su importancia en la comercializacién. Pero necesitamos avanzar.

Si bien reparamos en que incluso aqui fue escrito la “llegada” del precio de
un producto se calcula a partir del productor (en la “sombra” esta el
artesano), o sea desde el ‘“interior” (de fabrica, digamos asi) hacia el
exterior (el mercado), como si este no tuviese nada que decir sobre el
precio. Puro engafio...

En la realidad y, de hecho, una mejor fijacion del precio, seria aquella que
nos asegurase un mayor retorno del “esfuerzo” (capital) invertido en una
buena cuota de mercado. Pero ni esta “afirmacion” es definitiva.

Nuestro producto tiene competencia en el mercado. Entonces la fijacion del
precio debe, como minimo, volvernos competitivos.

“Esfuerzo”
Las comillas son a propésito. jNo son una figura de estilo!

Con ellas queremos significar que en el esfuerzo incluimos entre otros
enfoques posibles, las investigaciones, necesarias para tener el producto o
mirar comparativamente sobre los otros, sus practicas sobre la
competitividad (de cierto modo el benchmarking), la inventiva usada en las
técnicas y en los materiales el disefio (jla eterna busqueda de formal)...

Pero no termina aqui la cuestion de la fijacion de los precios, A ella
volveremos forzosamente cuando hablemos de mercado y sus segmentos,
los consumidores, los locales de comercializacion y del propio producto.

No tenemos dudas. Esta claro para todos que con el tema Precios, una
batalla dura pisamos terreno “tramposo” ya que son multiples aspectos a
tener en cuenta en su determinacion/fijacion y en las consecuencias
directas (vamos a ellas) en la propia comercializacion.

Comencemos entonces primero por preguntar cual es nuestra estrategia de
comercializacion (¢ recordamos el “tercer error’?) y de ahi partir para los
precios (su fijacion). Algunos escenarios:

a) Si nos basamos en la competencia, nuestro precio tiene que ser fijado de
modo que sea competitivo.

b) Si nos basamos en la demanda, la fijacion de precio tiene como base
exactamente la propia demanda, pudiéndose en esta hipétesis considerarse
tres tipos de precios:

b.1. Precios diferentes en funcién de los locales de venta, de los
consumidores o de la época del afio.

b.2. Precios diferentes para un mismo producto a fin de determinar cual es
mas conveniente.

b.3. Fijar el precio “intuitivamente” intentando adivinar sus efectos sobre la
demanda.

Preguntarse entonces y con toda legitimidad, ¢ Cémo proceder en la fijacion
de los precios?



Viendo con mucho cuidado todo lo que ha ido quedando atras, podemos
decir:

a) es posible tener un precio maximo, que es determinado por el
consumidor (hay aqui una clara relacion con la cuestion precio y valor).

b) es posible tener un precio “real” pero que nace en el productor (el
artesano).

c) es también posible tener un precio minimo que es determinado por los
costes, que también nace del productor (el artesano).

Para terminar, vamos a recoger lo que fue quedando atras:

El precio es objetivo cuando refleja solamente el coste de un producto. En
todos los otros casos es subjetivo.

El precio no es lo mismo que el valor, los productos tienen el valor que les
atribuye el consumidor. En caso de igualdad entre precio y valor el precio es
subjetivo.

En el precio el margen de comercializacion viene del mercado donde el
mando pertenece al consumidor. El precio “resultante” es subjetivo.

En el precio el elemento central de su determinacion, de su fijacion, de su
politica, es el consumidor.

Finalizamos con un desafio a nuestros lectores, una simple pregunta:
¢ El precio es una cualidad del producto o una motivacion de compra?

No olvide que en “Cuestiones 01" (Publicado en el boletin no.13)
defendiamos que sélo habia venta cuando las cualidades de los productos
se “ajustaran” a las motivaciones de compra, 0 sea, que el precio, ya sea
una cualidad o ya sea una “motivaciéon” influye en la comercializacion. De
hecho, no puede haber estrategia de comercializacion si no sabemos
calcular precios, si no tenemos una politica de precios como se confirmara
en los siguientes temas.

*Tomado de Boletin “O CEARTE (IN)FORMA” N° 2
Serie: Cuestiones sobre comercializacion de artesania
Diciembre 2007
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Agradecemos al Dr. Cunha y a CEARTE la autorizacién para traducir este
texto que hemos abreviado por necesidades de espacio.
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Marta Klecker

Secretaria Técnica, Fundacion Espafiola para la Innovacion de la Artesania

¢Qué te decidi6 a incorporarte como secretaria técn ica de la
Fundacion para la Innovacion de la artesania?

El sector artesano siempre me ha interesado enormemente. He crecido en
una familia en la que se daba un gran valor a la artesania, rodeada de
objetos Unicos de los que conocia a su autor, su historia .Por otro lado, he
pasado los seis Ultimos afios trabajando en el disefio de medidas de
fortalecimiento del sector no lucrativo (asociaciones y fundaciones), tanto de
su gestion interna como en la gestion de los proyectos que desarrollan y
pensé que trabajar en la Fundacion era una oportunidad magnifica para
aprovechar toda mi experiencia en un sector de actividad tan interesante
como la artesania.

En el tiempo que llevas en la Fundacion ¢(Como ves a | sector
artesano?

Lo que he visto hasta ahora es que es un sector muy especial, con
caracteristicas Unicas por el manejo del disefio, de la innovacion, del arte,
de la belleza, de lo Unico, de lo exclusivo... pero que como sector
productivo, le afecta la crisis como a todos, y que va a tener que hacer
frente a un gran esfuerzo para mantenerse en estos afios de “vacas flacas”.
El producto artesano no es de primera necesidad y cuando el consumo
general cae, también lo hace este tipo de producto.

¢Hay algun objetivo en particular que te interese destacar como
prioritario o importante para el sector?

Hay dos cosas que me parecen importantes:

- Conocer y adaptar la oferta a las nuevas exigencias, gustos y modos
de consumo de la demanda. Debemos conocer qué es lo que valora
el consumidor y como facilitarle el acceso al producto.

- Formarse y adaptarse igualmente a los modelos de gestion
empresarial (Planificacion Estratégica, Calidad ) que dan resultados
(Diagnésticos y Planes Estratégicos Sectoriales) uniendo fuerzas,
trabajando a través de redes que fortalezcan el sector, profesién a
profesion

Teniendo en cuenta que en los Ultimos afios has trab  ajado con y para
las mujeres y que son muy numerosas las mujeres qu e se dedican a la
artesania, precisamente porque, a priori, parece un trabajo facil para
conciliarlo con la atencién a la familia, ¢, Como ves el tema de género
en el sector?

¢De verdad a alguien le parece un trabajo facil para conciliar? Si hablamos
de Artesania como profesion, y no de manualidades como hobby, ninguna
empresaria tiene facil la conciliacion, y las artesanas no son una excepcion.
No sé si estda muy estudiada la variable género en el sector. Imagino que no,
puesto que es un sector poco estudiado en general, por lo que voy viendo,
con pocos datos y muy dispersos, pero te aseguro, que cuando se pueda
hacer, jjme encantaria colaborar!!
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Ademas de estudios sobre el sector, ¢qué otras acti  vidades piensas
gue se deben impulsar?

La Fundacion, en colaboracién con las Comunidades Auténomas, ha venido
realizando un gran trabajo en las areas de comunicacion, disefio, nuevas
tecnologias y formacion del sector. Sin dejar de seguir apostando por estas
areas deberiamos incorporar proyectos sobre comercializacion 'y
sostenibilidad: empaquetado y etiquetado, nuevos canales de
comercializacién, nuevos mercados....y todas aquellas necesidades que el
sector pueda detectar si se hacen diagnoésticos serios y se apuesta por
planificar. Es la mejor manera de afrontar el futuro mas inmediato en cada
caso.
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El Patronato y el equipo de la Fundacion dan la bienvenida a su nueva
Presidenta Estela Gallego Valdueza quien ha sido nombrada Directora
General de Politica de la PYME del Ministerio de Industria, Turismo y
Comercio.
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El proximo viernes 6 de junio termina el plazo para presentarse a los
Premios Nacionales de Artesania. Todos aquellos artesanos y artesanas
qgue quieran presentarse aun pueden hacerlo a través de cualquier oficina
de registro.

Las bases se pueden bajar desde:
http://www.boe.es/boe/dias/2008/03/21/pdfs/A16799-16804.pdf

Mas Informacion:
Fundacién Espafiola para la Innovacion de la Artesania
Tel. 915 610 262
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Desde el mes de mayo se ha iniciado con los Talleres de Difusion e
Innovacidn Tecnoldgica para el Sector Artesano de la Comunidad Auténoma
de Castilla-La Mancha, enmarcados dentro del Plan Avanza.
El fin de semana del 6 y 7 de junio se llevaran a cabo dos cursos:

- Fotografia digital en Guadalajara

- Tratamiento de imagenes con PhotoShop en Talavera de la Reina

En Canarias se llevaran a cabo cinco talleres los dias 20 y 21 de junio:

- Internet

- Correo electrénico
Estos talleres se realizaran en Tenerife, Las Palmas, Lanzarote,
Fuerteventura y La Palma.

En Extremadura y Andalucia ya estan aprobados los cursos para empezar
el proximo otofio.



Mas informacion:

Fundacion Mezquita de Tornerias.
Tel. 925 253 254 — 925251829
info@fundarte.com

Fundacién Espafiola para la Innovacion de la Artesania.
Tel. 915 619 107
fundesarte@fundesarte.org
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Zaragoza (Aragon), del 14 de junio al 14 de septiembre

Del 14 de junio al 14 de septiembre de 2008 se celebrara en Zaragoza la
primera Exposicién Internacional seguin el nuevo modelo reconocido por el
Bureau International des Expositions (BIE).

Expo Zaragoza 2008 se celebrara bajo el lema de “Agua y Desarrollo
Sostenible” y se enmarca entre las exposiciones de Aichi 2005, “Sabiduria
de la Naturaleza”, y Shanghai 2010 “Mejor Ciudad, Mejor Vida", ambas
organizadas por el BIE. La Exposicion de 2008 es, por tanto, un puente
entre ambas, y esta en sintonia con ellas.

En el Parque del Agua se llevara a cabo, durante los tres meses de la Expo,
la Gran Feria de Artesania que contara con 54 artesanos de Aragén a
través de los cuales estaran representados todos los oficios. Esta
organizada por el Departamento de Industria, Comercio y Turismo del
Gobierno de Aragdn, la Asociacion Profesional de Artesanos de Aragon,
Expo Zaragoza y el Parque del Agua.

Por otra parte se ha realizado un proyecto de artesania y disefio cuyo tema
ha sido el Pabellén de Aragon y en el que han participado 14 artesanos y 14
disefiadores. Las piezas resultantes estaran expuestas en la tienda del
pabellon.

Mas informacion:

Asociacion Profesional de Artesanos de Aragon
Centro de Artesania de Aragén

Tel. 976 486 241

artearagon@artearagon.com - www.artearagon.com
www.expozaragoza2008.es

Céceres (Extremadura) 7 de abiril

Fatima Minguez, Subdirectora General del Entorno y Coordinacion
Internacional del Ministerio de Industria, Turismo y Comercio y Mercedes
Valcarcel, Coordinadora de la Fundacion Espafiola para la Innovacion de la
Artesania, han asistido a la inauguracion del Centro de Artesanias “Casa
Palacio de los Moraga” en la ciudad de Caceres.

Este acto inaugural estuvo presidido por D. Guillermo Fernandez Vara,
Presidente de la Junta de Extremadura, D. Juan Andrés Tovar Mena,
Presidente de la Excma. Diputacion Provincial de Caceres y D. Florentino
Martin Martin, Vicepresidente de la Asociacion Extremefia para la
Promocion de la Artesania, quien agradecio a la Diputacion, ya que ha sido



la institucion provincial que ha financiado la reforma de la Casa de los
Moraga como Centro Provincial de Artesania.

Esta nueva infraestructura destinada a promocionar el sector artesano
extremefio se enclava en pleno corazén del casco histérico de Céaceres, la
Plaza de Santa Maria, estara abierto todos los dias de la semana, de 10.00
a 14.00 y de 16.30 a 19.30 horas (de 17.30 a 20.30 en verano).

Mas informacion

Centro de Artesania Casa Palacio de los Moraga
C/ Cuesta de Aldana, 1

10003 Caceres

Tel. 927227453

www.extremadurartesana.com
artesanex@telefonica.net
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Llanes (Asturias), 29 y 30 de mayo

La Comunidad Auténoma del Principado de Asturias ha sido la anfitriona del
| Taller Nacional de Tecnologias de la Informacion y la Comunicacion
aplicadas al sector Artesania, que se celebr6 los dias 29 y 30 de mayo de
2008 en el Hotel Finca La Mansion de Llanes.

La inauguracién institucional estuvo a cargo del Director General de
Comercio, Auténomos y Economia Social del Gobierno del Principado de
Asturias, Julio Manuel Gonzalez Zapico. Seguidamente, tuvieron lugar las
primeras ponencias del taller, entre la que se dieron a conocer los
resultados del informe “Diagnéstico Tecnoldgico de la Artesania en
Espafa”, elaborado por la Fundacién Espafola para la Innovacion de la
Artesania en colaboracion con Oficio y Arte a partir de una encuesta a 2.850
talleres artesanos (de ceramica, madera, joyeria, metal, cuero, vidrio, etc.).

El Taller, promovido por el Gobierno del Principado de Asturias, FUNDETEC
y Fundacién CTIC y llevado a cabo con la colaboracion del Excelentisimo
Ayuntamiento de Llanes, el Observatorio de la Artesania, Oficio y arte,
Organizacion de Artesanos de Espafia y la Fundacion Espafiola para la
Innovacion de la Artesania, ha constituido un punto de encuentro entre los
profesionales de la artesania, las asociaciones que los representan,
expertos en la incorporacion de soluciones tecnologicas en el sector y la
Administracion Publica.

El dia anterior tuvo lugar una comida de prensa en Madrid cuyo objetivo fue
dar difusion al Taller. Contdé con la presencia de los promotores y
colaboradores del proyecto, quienes presentaron ponencias alusivas al
mismo y al sector artesano.

Alfonso Arbaiza , director general de Fundetec, y Pablo Priesca , director
general de la Fundacion CTIC. Por qué este taller y en qué va a consistir.

Julio Gonzélez Zapico , director general de Comercio, Autbnomos y
Economia Social del Principado de Asturias. Por qué el taller se hace en
Asturias



M2 del Pilar Cuevas , presidenta del Observatorio Nacional de Artesania, y
Pablo Blanco , director de Proyectos de Oficio y Arte. Descripcion de la
situacién del sector de artesania

Mercedes Valcarcel , coordinadora de la Fundacion Espafiola para la
Innovacion de la Artesania, y Ricardo Vazquez , responsable de Proyectos
Internos del Observatorio de red.es. Presentacion de los resultados del
informe ‘Diagnostico Tecnoldgico de la Artesania en Espafia’
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Sevilla, 28 de mayo

Marta Klecker, Secretaria Técnica de la Fundacién Espafiola para la
Innovacion de la Artesania, junto con Estela Gallego, Directora General de
Politica de la PYME y Fatima Minguez, Subdirectora General del Entorno y
Coordinacion Internacional del Ministerio de Industria, Turismo y Comercio;
han asistido a esta jornada iniciativa de la Junta de Andalucia con el fin de
compartir conocimientos y experiencias entre emprendedores e impulsar la
blusqueda de nuevas oportunidades de negocio.

Uno de los objetivos para las jornadas del proximo afio, es que los
artesanos participen como ponentes hablando sobre sus proyectos
empresariales.

28 de mayo, Valladolid

Convocada por el Director General de Comercio de la Junta de Castilla y
Ledn, se celebr6é la primera reunion de la Comision de Formacién del
Observatorio de la Artesania con la asistencia de representantes de las
Comunidades Auténomas de Catalufia, Castilla La Mancha, Castilla y Le6n
y Valencia y representantes del Centro de Artesania de Castilla y Leén, y de
la Fundacion Mezquita de las Tornerias. Por parte de la Fundacién
Espafiola para la Innovacion de la Artesania asistié Lala de Dios.

Durante la reunidn, los representantes de Castilla y Ledn hicieron entrega
de diversa documentacion sobre el tema, ademas de presentar una
propuesta para realizar y financiar un estudio sobre la actual oferta
formativa dirigida al sector artesano, incluyendo la formacion reglada, la
ocupacional y las actuaciones en materia de formacidon que se vienen
realizando por parte de las distintas Comunidades Auténomas y otros
organismos.
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Toledo, 26 de mayo

La Directora de Proyectos de la Fundacion, Lala de Dios, particip6é en la
reunion del Comité Técnico del VII Concurso de Obras Maestras de
Artesania de Castilla-La Mancha que tuvo lugar en la Fundacion Mezquita
de las Tornerias.

Durante esa misma mafiana, y con vistas a la preparacion del Il Congreso
Internacional Artesania e Innovacién, una herramienta de futuro que esta



previsto celebrar en Toledo los dias 24 y 25 de octubre, visit6 en compaiiia
del Jefe de Servicio de Artesania de la Junta de Comunidades de Castilla-
La Mancha y del Director de Proyectos de Oficio y arte algunos posibles
emplazamientos para sede del Congreso.
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Zaragoza, 9 de mayo

Mercedes Valcarcel, Coordinadora de la Fundacion Espafola para la
Innovacion de la Artesania, ha asistido a la celebracion del Dia del
Emprendedor organizado por el Instituto Aragonés de Fomento.

Ha aprovechado la ocasion para reunirse con el Director General de
Comercio y Artesania, Juan Carlos Trillo para estudiar algunos proyectos
dirigidos al sector artesano.

Asi mismo, ha visitado la sede de la Asociacion Profesional de Artesanos de
Aragon junto a su presidente Alberto Carasol y Maria del Pilar Salas, Jefa
de Servicio de Ferias y Artesania del Gobierno de Aragoén.

En esta oportunidad se ha visto el gran potencial que tiene CERCO, la Feria
Internacional de Ceramica Contemporanea llevada a cabo anualmente en
Zaragoza, Y las posibilidades de difundirla en mayor medida en el resto de
Espafia.
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Madrid, 8 de mayo de 2008

La Coordinadora General de la Fundacién Espafiola para la Innovacion de
la Artesania Mercedes Valcarcel, acompafada de Marta Klecker Secretaria
Técnica de la Fundacion y Nora Sghaier, Técnico de Proyectos para el
Magreb se reunieron el la AECID con Pilar Cereceda Gonzalez de la
Subdireccién General de Cooperacion con Paises del Mediterrdneo y
Europa Oriental para tratar los proyectos que esta ejecutando la Fundacién
en Argelia.

Por una parte, el proyecto “Cursos de Gestibn Empresarial y Disefio en
Argel y Ghardaia” que incluye la participacion de artesanas argelinas en la
Feria de Artesania organizada por la Fundacion en el marco del Congreso
Mundos de Mujeres’08, organizado por la Universidad Complutense de
Madrid, que tendré lugar del 3 al 9 de Julio 2008. También, se revisaron
varios aspectos de la propuesta presentada a la AECID para el proyecto de
los “Cursos de Disefio y Exportacion para formacion de formadores en
Oréan, Argel y Adrar”. Estos proyectos conformaran un Plan a tres afios de
fortalecimiento institucional y asistencias técnicas.

Siguiendo con el trabajo que realiza la Fundacién en el area del Magreb, la
segunda reunién fue con Alba Rodriguez Nogales del Departamento de
Cooperacién con el Mediterraneo y Mundo Arabe con relacion a las
propuestas presentadas en el marco de las actividades que constituyen el
Plan Cuatrienal con el Ministerio de Turismo, Artesania y Economia Social
de Marruecos.



DAiiniAn NAalananiAn vicita

Andalucia, del 21 al 25 de abril

La Fundacién Espafiola para la Innovacién de la Artesania realizé una Visita
de Estudios por Andalucia en el marco del Proyecto de Hermanamiento que
esté llevando a cabo con la Oficina Nacional de Artesania de Tunez. La
Delegacion que asistié a la mision estaba compuesta por jefes de servicio y
delegados regionales de dicha entidad.

Cabe destacar del programa las visitas a la Consejeria de Turismo
Comercio y Deportes de la Junta de Andalucia la sede de la Federacion
Empresarial y Profesional de la Artesania Andaluza - FEPA vy el Instituto de
Desarrollo Regional en Sevilla, la Casa Arabe, la Escuela de la Madera de
Encinas Reales y la Asociacion de los Artesanos de la Madera de Olivo de
Castro del Rio en Cérdoba y el Centro de Ceramica Albaycin y la Escuela
de Estudios Arabes en Granada. Los encuentros institucionales fueron
complementados con visitas a varios talleres de artesania local con especial
hincapié en los de ceramica y madera situados en las zonas emblematicas
de las tres ciudades.
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Lima (Peru) del 21 al 25 de abril

La Fundacion Espafiola para la Innovaciéon de la Artesania, con el apoyo de
la Agencia Espafiola de Cooperacion Internacional de Desarrollo-AECID,
esta llevando a cabo el proyecto “Implantacién del Sello de Excelencia de la
UNESCO para los productos de Artesania del Area Andina”, cuyo objetivo
es involucrar a las instituciones publicas de los paises de esta area
geografica, con competencias en artesania, para sentar las bases que
impulsen la consecucion de este Reconocimiento otorgado por la UNESCO.

La reunion se ha llevado a cabo en la sede de la Comunidad Andina de
Naciones. Ademas de representantes de la Fundacion, durante estos cuatro
dias se reunieron responsables y técnicos de las Instituciones de los paises
de la Regién, representantes de la UNESCO y del World Craft Council de
Ameérica Latina, con el fin de revisar el estado del sector en cada uno de los
paises del area y ver las experiencias similares que se han llevado a cabo
previamente en otras areas geogréficas.
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Caceres, 12 de abril

El Gabinete de Iniciativa Joven, integrado en la Consejeria de los Jovenes y
del Deporte de la Junta de Extremadura, celebré este encuentro en la Casa
Museo Guayasamin de Caceres, en el que se trataron temas relacionados
con el disefio, el marketing y la innovacion. Sobre este ultimo tema, versé la
presentacion de Lala de Dios de la Fundacién Espafiola para la Innovacion
de la Artesania que, posteriormente, participé en tres sesiones de debate
con los asistentes.

Esta jornada se enmarca dentro de los encuentros sectoriales que de forma
periddica organiza el Gabinete de Iniciativa Joven, que se trata de un
“medio creado por la Junta de Extremadura para impulsar un nuevo modelo
de desarrollo basado en la capacidad de imaginacion, creatividad e
innovacion de las personas.” www.iniciativajoven.org
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5 de abril, Centre Artesanal de Menorca

La Fundacion fue invitada a participar en estos cursos organizados por la
Conselleria de Treball i Formacié del Govern de les llles Balears en una
actuacion dirigida a personas ocupadas Yy, éste en concreto, al colectivo
artesano de la isla. La intervencion de la representante de la Fundacion,
Lala de Dios, se centrd sobre los temas Estrategias para la comercializacion
de productos artesanos e Informacion sobre programas o proyectos de
caracter publico o privado relacionados con la artesania.
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Toledo, 4 de abril

Asistieron representantes de las Comunidades Autbnomas de Andalucia,
Asturias, Canarias, Castilla La Mancha, Catalufia, Extremadura y Valencia.
De la Fundacion Mezquita de Tornerias, en representacion del sector
artesano, el vicepresidente de FRACAMAN, José Cabafias, y en
representacion de la Fundacion Espafiola para la innovacion de la
Artesania, Marta Klecker y Lala de Dios, Secretaria Técnica y Directora de
Proyectos respectivamente.

En la reunion se abordaron temas relacionados con las ferias,
especialmente las propuestas en torno a Intergift y se presentaron diversas
experiencias relacionadas con la comercializacién del producto artesano.

Si quieres recibir este boletin por correo electrénico suscribete aqui:
www.fundesarte.org/boletin
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Las opiniones que aparecen en este boletin sonresp  onsabilidad exclusiva
de sus autores y no reflejan necesariamente el punt o de vista de la
Fundacién Espafiola para la Innovacion de la Artesan  ia.



